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30% der vor Ort Beratungen konnten 
eingespart werden. Ca. 260 km 

Anfahrtswege / Monat.
.



2x mehr Abschlüsse mit 
Websitebesuchern aufgrund besserer 

Aktivierung.



30% mehr Vertriebsgespräche durch 
weniger Opportunitätskosten und 

Aktivierung von unbetreutem
Bestand.



„Ich sehe den größten Nutzen bei Gewerbekunden. Bisher wurde 
schon der ein oder andere Kunde beraten, aber ich sehe noch viel 

größeres Potenzial, das ich 2016 ausschöpfen möchte“

„Die Kundin zieht ins Ausland und möchte weiterhin persönlich 
betreut werden. Durch die Videoberatung konnte ich dieser 

Anforderung gerecht werden und den Abschluss der PKV 
sicherstellen.“ 

„Mein Kunde war so begeistert von der innovativen Technik, dass er 
mich aufgrund der Technik weiterempfohlen hat.“ 





https://twitter.com/flexperto?lang=de
https://twitter.com/flexperto?lang=de
https://facebook.com/flexperto
https://facebook.com/flexperto
https://www.linkedin.com/company/flexperto-gmbh
https://www.linkedin.com/company/flexperto-gmbh

